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Pro Concept entwickelt Core-Projekte in der Metropolregion:

Wenn die Sonne hinter dem Altrhein versinkt

Mannheim und Ludwigshafen in Fokus des Immobilienentwicklers

VT e TR

Pro Concept hat bereits den Bauantrag fiir den zweiten Bauabschnitt fiir das ,Wohnen am Wasser“ am Ufer des Bonadies-

hafens eingereicht

Beim Sonnenuntergang hat’s geschnackelt: Die Schon-
heit eines liberwiegend industriell genutzten Standortes
fiir eine hochwertige Wohnbebauung zu entdecken, er-
fordert manchmal auBergewdhnliche Betrachtungswei-
sen. Wie beim Wohnen am Altrhein, dem Projekt ,,Joy am
Wasser“ der Mannheimer Pro Concept AG, die als Im-
mobilienentwickler nicht nur in der Quadratestadt ziem-
lich engagiert ist, sondern auch auf der gegeniiber

liegenden Rheinseite, in Ludwigshafen.

Es war der in der Region wohlbekannte Egon Scheuermann,
Seniorchef der Boxheimer und Scheuermann Projektent-

wicklung, der im Stadtteil Luzenberg das brachliegende, lang-

gezogene Grundstlick von circa 13.500 Quadratmetern am Bona-
dieshafen und entlang der Gerwigstralle von der Stadt Mannheim
erwarb. Den Knackpunkt fiir eine Wohnbebauung an dieser Stelle
bildet der Schallschutz; das Mercedes-Benz Werk der Daimler AG in
Mannheim-Waldhof liegt in unmittelbarer Nahe, ebenso der Produk-
tionsstandort der Saint-Gobain Glass — Luzenberg ist nun mal vor-
rangig Industriestandort. 2014 erwarb Pro Concept das Grundstiick
von Scheuermann. Zuvor waren die Immobilienfachleute skeptisch,
eine hochwertige Wohnbebauung an dieser Stelle zu realisieren, als
sie aber die Sonne hinter dem Altrhein versinken sahen, war quasi
das Eis gebrochen, wurde die Qualitdt des Standortes erkannt...

Die ,Hausarchitekten” von Pro Concept, GJL Grube Jakel Loffler aus

Karlsruhe, die auch bei den anderen hier vorgestellten >


http://www.immobilienreport-rhein-neckar.de/
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Projekten malgeblich beteiligt waren, hatten indessen das Problem Schallschutz durch

eine den Hausern vorgesetzte Glasfassade eliminiert. Am 15. Juni 2016 wurde der symbo-

lische erste Spatenstich fiir das Wohnbauprojekt "Wohnen am Wasser" vollzogen.

Uber 90 Prozent verkauft

Derzeit entstehen zehn Hauser mit 89 Eigentumswohnungen Uber einer durchgehenden
Tiefgarage; die Peter Gross Gruppe als Generalunternehmer erstellt die Gebaude schlis-
selfertig und ist mittlerweile beim Innenausbau angelangt, sodass einer Ubergabe im Au-
gust/September dieses Jahres nichts im Wege stehen diirfte. Uber 90 Prozent der Zwei- bis
Vier-Zimmer-Wohnungen von 48 bis 173 Quadratmetern Wohnflache sind bereits verkauft.
Fir durchschnittlich 4.500 Euro pro Quadratmeter erhalten die zukiinftigen Bewohner unter
anderem eine unverbaute Sicht auf den Altrhein, umlaufende Balkone und Terrassen und —

wer will oder kann — zusatzlich eine Liegeplatz fur sein Boot.

Bauantrag fiir zweiten Bauabschnitt gestellt

Das Wohnen direkt am Wasser ist nicht unbedingt eine Mannheimer Erfindung, obwohl die
Stadt an gleich zwei Flissen liegt; Speyer und Ludwigshafen waren in der Region mit ent-
sprechenden Projekten schneller. Damit aber noch mehr Menschen den Luzenberger Sun-
downer geniellen kdénnen, hat Pro Concept bereits den Bauantrag fir den zweiten
Bauabschnitt eingereicht. Fur rund 20 Millionen Euro Investitionskosten sind vier weitere
Hauser auf einer Grundstuicksflache von 2.408 Quadratmetern mit insgesamt 5.620 Qua-
dratmetern BGF in Planung, 6stlich der bestehenden Bebauung, gegeniber der Luzen-
bergschule und in Richtung der Diffenestralle. Die beiden ersten Gebaude entstehen analog
der ,Joy am Wasser“-Architektur, das dritte Haus erhalt im Erdgeschol} eine Versorgungs-
einheit — voraussichtlich eine etwa 290 Quadratmeter grofe Backerei mit Innen- und Au-
Renbewirtschaftung.

Daruber liegen die Wohneinheiten. Das letzte Gebaude der Reihe enthalt zu gleichen Tei-
len Wohnungen sowie Biros und Praxen. Baubeginn ist voraussichtlich im dritten Quartal

dieses Jahres, die Fertigstellung ist fur Ende 2019 geplant. >
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Operation am Herzen Kafertals

Die Ortssanierung des Zentrums von Kafertal beinhaltet unter an-
derem die Sanierung des Kulturhauses und die Ertlichtigung der
stark frequentierten Mannheimer Stralle. Pro Concept steckt etwa
12 bis 15 Millionen Euro in die Entwicklung des ,Herzens Kafertal®,
wie der Bereich an der Ecke Mannheimer-/Gartenstrale mancher-
orts auch genannt wird. Neben dem Stempelpark und gegentber
des Kulturhauses entsteht in einem Neubau auf 2.000 Quadratme-
tern im Erdgeschof’ ein Rewe-Markt als Vollsortimenter. Dartber
sind auf zwei Etagen 24 Wohneinheiten geplant. Fir diese Woh-
nungen stehen in einer Tiefgarage 55 Pkw-Stellplatze zur Verfligung,
die bei Nichtnutzung durch die Hausbewohner auch von interes-
sierten Dritten angemietet werden kénnen. Fur die Kunden des

Rewe-Marktes sind ebenerdig 75 Stellplatze vorgesehen.

Hiked' 1N ™

Aktiv in Ludwigshafen

2015 erwarb Pro Concept das ehemalige Kaufhof-Gebaude in der
Ludwigshafener Innenstadt, das zuvor durch fiinf Jahre Leerstand
die FuRgangerzone in der Bismarckstralle nicht gerade bereichert
hatte. ,Wir haben es vollig ergebnisoffen gekauft®, erklart der Dipl.
Sachverstandige zur Bewertung von bebauten und unbebauten
Grundstuicken, Mieten und Pachten (DIA), Awes Khan. Der (Kurz-
form:) Immobiliensachverstandige der Pro Concept betont im Ge-
sprach mit dem ImmobilienReport die enge Zusammenarbeit mit der
Stadt Ludwigshafen und hier speziell mit der WirtschaftsEntwick-
lungsGesellschaft (W.E.G.). Diese vermittelte den Kontakt zwischen
den neuen Eigentimern und den Technischen Werken Ludwigsha-
fen (TWL), dem kommunalen Versorgungsunternehmen, das ada-
quate Biiroflachen suchte. Uber rund 10.900 Quadratmeter Brutto-
geschossflache auf flinf Etagen verfiigt die Immobilie, von denen die
TWL 80 Prozent — die vier Obergeschosse — anmieten. Im Erdge-
schoss soll sich ein Einzelhandler, optimaler Weise aus dem Le-
bensmittelbereich, ansiedeln.

Baubeginn des 30 Millionen Euro-Projektes war im Sommer 2016,

die geplante Fertigstellung verzogerte sich aufgrund baurechtlicher

Probleme und wird jetzt fiir das vierte Quartal dieses Jahres avisiert,
erklart Awes Khan. Generalunternehmer bei diesem Objekt ist die
Ludwigshafener ARGE Ehrhardt und Hellmann.

Food statt Fashion

Auch bei einem weiteren Projekt in der Ludwigshafener Innenstadt
gab es eine enge Kooperation von Pro Concept und der W.E.G. —im
vierten Quartal 2017 erwarben die Mannheimer Immobilienentwick-
ler das Gebaude der C&A-Filiale in der WredestralRe. Auf drei Eta-
gen stehen hier jeweils 2.300 Quadratmeter fiir eine neue Nutzung
bereit; das Erdgeschoss soll wie im ehemalige Kaufhof-Gebaude
dem Handel vorbehalten sein, die oberen Etagen werden fiir Praxen
und Biros angedacht. Doch zuvor muss die gesamte Substanz einer
grundlichen Sondierung unterzogen werden. Die Statik des tUber 50
Jahre alten Gebaudes muss ebenso bautechnisch untersucht wer-
den wie die Tragfahigkeit der Béden und Decken. Den Abschluss
der Arbeiten und die neue Nutzung erwartet Khan fiir das Jahr 2021.
Auch bei diesem Projekt mafigeblich beteiligt ist das bdt Bauteam
aus Koln, das als Projektsteuerer die groRen Pro Concept-Objekte

begleitet.

Seit Uber 25 Jahren ist die Pro Concept AG als inhaberge-
fuhrtes Unternehmen am Markt. Griinder und Vorstande sind
Jens Hanreich und Cevdet Celebi. Acht Mitarbeiter kdnnen
unter anderem auf ein Portfolio von Gber 500 Wohnanlagen
zurtickgreifen.

Pro Concept Holding AG

Headquarter Mannheim | Friedrichsplatz 1 | 68165 Mannheim


http://www.proconcept-ag.de/
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Die Bienenwabe will das Handwerk neu definieren:

.Modern Craftmen” auf dem Taylor-Areal

Manufakturen erleben eine Renaissance: Gerade in Grof-
stadten finden sie immer mehr Anhdnger. Mit dem Honey-
camp Mannheim, ein Projekt der IRED AG - Intelligent Real
Estate Development - das norddstlich der Innenstadt auf
dem Taylor-Areal, einem Konversionsgeldnde, entsteht, wird
erstmals eine Arbeitsumgebung auf Zeit fiir Selbststandige,
Griinder und Projektteams realisiert, die den stadtischen

Raum als Produktionsort zuriickerobern wollen.

Immer mehr Konsumenten wollen genau wissen, wer wo ,ihre*
Produkte herstellt. Dies treibt den Bedarf an lokal Produziertem
an. Die Initiatoren des Honeycamps, die Mannheimer Joachim
Walter und Claus Fischer, hat schon lange die Vorstellung be-
geistert, Arbeitsumgebung und Community zugleich fur Kreative
zu schaffen, die ihrem Metier, dem Handwerk, ein ganzlich neues

Image verleihen.

,Modern Craftmen®, nennt der Mannheimer Architekt Claus Fi-
scher diese neue kreative Klasse, die im Honeycamp - abgelei-
tet von honeycomb, der Bienenwabe - ab Herbst 2018 ihr neues
Arbeitsumfeld finden wird. ,Der Craft-Beer-Brauer arbeitet bei-
spielsweise Seite an Seite mit dem Méobeltischler, der Mal-
schneiderin oder dem Ingenieur, der Prototypen fir medizin-
technische Gerate entwickelt. Aber auch die Caterin, der Ebay-
Powerseller oder der Last-Mile-Logistiker profitiert im Honeycamp
von der kreativen Kollaboration. Ich nenne das Co-crafting. Denn
wer visiondre Ideen umsetzen will, braucht den Austausch mit
Gleichgesinnten. Mit Menschen also, die einander inspirieren und
nach vorne bringen”, so beschreibt Joachim Walter das Com-
munity-Prinzip des Honeycamps.

Wer Teil der Honeycamp-Community ist, muss sich um nichts an-
deres Gedanken machen als seine berufliche Mission. Denn die

Initiatoren bieten umfassende Services an. >
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Honeycamper kdnnen den Biro- und Postservice nutzen oder
lassen sich Kundenevents organisieren. Zudem arbeitet das Ho-
neycamp mit einem Netzwerk von Fachleuten zusammen. Das
kann zum Beispiel der Unternehmensberater sein, der eine Griin-
dung vorbereitet und Fordermittel auslotet oder der Steuerbera-
ter, der die Buchfuihrung Gbernimmt.

Der Macher-Mentalitdt der Griinder kommt ebenso entgegen,
dass eine Arbeitsumgebung innerhalb weniger Wochen passend
fur ihr Metier ausgeformt wird. Alles baut auf einer zweigeschos-
sigen, 110 Quadratmeter gro3en Unit mit wertiger Basisausstat-

tung auf, die anschlieRend individuell ausgestattet wird.

Griinderfreundlich: Vertragslaufzeit und Mietpreis

Im Honeycamp werden 76 Units mit zugehdrigem Sprinter-Park-
platz entstehen. Bis zu 76 Unternehmen kénnen so Teil der Ho-
neycamp-Community werden. Das Konzept ist an die dynami-
sche Entwicklung junger Unternehmen angepasst. Ein Start-up
etabliert sich und wachst? Dann lassen sich mehrere Units zu-
sammenschalten, so dass ein groRraumiges Arbeitsumfeld ent-
steht. Ein Unternehmen will sich lediglich fiir zwei Jahre in das
Honeycamp einmieten? Das ist ebenso mdglich wie eine Ver-
tragslaufzeit von bis zu zehn Jahren. Griinderfreundlich ist eben-
falls der sehr moderate Mietpreis: 760 Euro monatlich fallen fir
eine Unit inklusive Sprinter-Parkplatz an. Wer sich dauerhaft im
Honeycamp verorten will, kann eine Unit auch kaufen.

Die besten Ideen entstehen weder am Schreibtisch noch an der
Werkbank. Im Honeycamp ist das Magazin die eigentliche Krea-
tivschmiede. In dieser Café-Lounge kann sich jenseits aller Rou-

tinen der Geist frei entfalten, allein oder im Gesprach mit

anderen. Das Magazin ist zugleich hdchst wandelbar und lasst

sich vielfaltig nutzen: fir das Kunden- oder Mitarbeiterevent, die

Prasentation oder das Netzwerk-Meeting.

Inspirierendes Umfeld: der Business-Park

Einen weiteren Kreativitatskick bietet die Lage des Honeycamps
selbst. Es liegt inmitten des Taylor-Areals, dem neu entstehenden
Business-Park in Mannheim-Kéfertal, und hat zahlreiche Vor-
zige: Park, Supermarkt, Restaurant und Hotel befinden sich in
der Nahe. Mit dem Auto erreicht man die Innenstadt in zehn Mi-
nuten und zur Autobahn sind es nur zwei Minuten Fahrzeit.

Das Honeycamp wird im Herbst 2018 erdffnet. Wer eine oder
mehrere Units reservieren, mieten oder kaufen mochte, kann
dies bereits tun. Interessenten kénnen das Online-Formular nut-

zen, das auf der Website www.honeycamp.de eingerichtet wurde.

HONEYCAMP MANNHEIM: DIE FAKTEN

Standort: Taylor-Areal, Mannheim. Radeberger Stralle
Bauherr: IRED AG, Mannheim

Bauweise: Vollholz-Elementbauweise

Anzahl Gebaude: 2 | Bruttogeschossflache: 8.400 m?
Anzahl Units: 76 | GroRe einer Unit: 110 m? auf 2 Etagen
Basisausstattung der Units: EG-Raume (iber Rolltor

(4 x 4 m) befahrbar, Toilette, Pantrykiiche, Heizung,
Starkstrom, Highspeed-Internet, Beleuchtungsanlage,
Dachbegriinung

Parkplatze fiir Sprinter: 76

Services: Buro-/Postservice, Honeycamp-Events

und Workshops, Organisation von Kundenevents,

Konferenzraume u.m.



http://honeycamp.de/
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Neubau des Verwaltungsgebaudes der Familienheim Rhein-Neckar eG:

Grundstlick mit potenzierten Schwierigkeiten

Es war das letzte zu vergebende Grundstiick im westlichen
Gliickstein-Quartier und liegt zwischen den Baufeldern des
zukiinftigen Holiday Inn der Gerchgroup, des Parkhauses
und gegeniiber des neu zu schaffenden Entrées zum Lin-
denhof: Die Mannheimer Baugenossenschaft Familienheim
Rhein-Neckar eG stellte jetzt die Pléne fiir den Neubau eines

Biirogebaudes sowie rund 60 Wohnungen vor.

Auf der Flache der ehemaligen Feuerwache Sid entsteht ein
sechsgeschossiges Gebaude auf einem 3.200 Quadratmeter
groBen ,Grundstiick mit potenzierten Schwierigkeiten®, so der
Leiter des Fachbereichs Stadtplanung, Klaus Elliger. Der zu be-
bauende Platz ist nahezu dreieckig und weist keine rechten Win-
kel auf, sodass die teilnehmenden Architekten der Mehrfach-
beauftragung ordentlich zu knobeln hatten. Am besten gelang
dies dem Architekturbtiro Wittfoht aus Stuttgart, das den ersten
Preis erzielte.

Die Wohnbebauung mit rund 60 Zwei-, Drei- und Vierzimmer-
Wohnungen ist in Richtung Lindenhof ausgerichtet, was ein ru-
higes Bewohnen gewahrleisten soll. Der Gebaudefliigel mit den
Buroraumen ist an der Gliicksteinallee platziert. Mit der Realisie-
rung des Bauvorhabens mit einer Gesamtnutzflache von rund
11.000 Quadratmetern und einer Tiefgarage mit etwa 77 Stell-

platzen soll spatestens im vierten Quartal dieses Jahres begon-

|
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nen werden, die Bauzeit ist mit 20 Monaten veranschlagt, das In-
vestitionsvolumen schatzt der Familienheim-Vorsitzende Gerhard
Burkhardt auf rund 25 Millionen Euro.

Komplettdienstleister im Immobilienmanagement

Die Familienheim Rhein-Neckar und die von ihr gefiihrte deutsch-
landweit arbeitende Immobiliengruppe Rhein-Neckar (IGRN) un-
terhalt in Mannheim rund 200 Arbeitsplatze, unter anderem in
einem Blrogebaude Am Exerzierplatz, im Innenstadt-Quadrat
M 7 in sowie aktuell noch im Burohaus Victoria-Turm. Mit der Zu-
sammenfihrung aller Zentralfunktionen im Gluckstein-Neubau,
der rund 100 Arbeitsplatze bietet, werden die Standorte M 7 und
Victoria-Turm aufgeldst.

Die Immobiliengruppe Rhein-Neckar ist ein Komplettdienstleis-
ter im Immobilienmanagement. Im Zentrum der Immobilien-
gruppe Rhein-Neckar steht die Baugenossenschaft Familienheim
Rhein-Neckar. Die Genossenschaft mit Gber 6.000 Mitgliedern
halt zurzeit einen Eigenbestand von rund als 2.350 Wohnungen
in der Rhein-Neckar-Region. Zudem ist die Familienheim Rhein-
Neckar als Bautrager und Projektentwickler aktiv. Sie plant der-
zeit im Sektor Wohnungen Neubauvorhaben fiir rund 80 Millionen
Euro. In Mannheim ist sie an der Entwicklung der Konversions-
flache Franklin beteiligt. Hier wird die Genossenschaft laut Burk-

hardt 12 Wohnhauser mit 174 Sozialwohnungen errichten. Il
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Mobilitdtsmanagementgesellschait gegriindet:

Neue Konzepte fur Franklin

Ein véllig neuer Stadtteil bietet auch Chancen fiir neue Kon-
zepte. In diesem Fall beim Verkehr in der ehemaligen Benjamin
Franklin Village, heute nur Franklin betitelt. Hier sollen die un-
terschiedlichsten Systeme miteinander verkniipft und ein ganz-
heitliches Mobilitdtskonzept realisiert werden. Dafiir wurde die
Mobilititsmanagementgesellschaft Blue Village FRANKLIN
mobil GmbH Mannheim (FRANKLIN mobil) gegriindet. Gesell-
schafter von FRANKLIN mobil sind das Mannheimer Ener-
gieunternehmen MVV und SEVEN SENSES-Stiftung fiir urbane

Innovationen.

Aufgabe der FRANKLIN mobil ist es, differenzierte Mobilitatsange-
bote zu betreiben und weiterzuentwickeln, um den Bewohnerinnen
und Bewohnern Franklins Ergénzungen und Alternativen zum priva-
ten Pkw anzubieten. Dazu zahlen unter anderem die Biindelung von
Mobilitdtsangeboten lokaler Partner, der Aufbau und Betrieb einer
E-Fahrzeugflotte sowie der Aufbau einer Mobilitats-App. Das digi-
tale Informations-, Kommunikations- und Buchungsangebot FRANK-
LIN-APP vernetzt ab Februar 2018 exklusiv die registrierten
Bewohner von Franklin. Dazu kommt der Betrieb der Mobilitatszen-

trale Franklin mit einer persénlichen Mobilitatsberatung der Bewoh-

UBERSICHT
MOBILITATSKONZEPT

GEPLANTE ROUTE NEUE STADTBAHN

FORSCHUNG UND ENTWICKLUNG
AUTONOMES FAHREN

E-BUS LINIE FRANKLIN + TAYLOR

BESTEHENDE ROUTE STRASSENBAHN

MOGLICHE STANDORTE FUR
LADESAULEN

BIKESHARING-STATION {auch E-BIKE)

CARSHARING
(E-MOBIL-FLOTTE & SONDERFAHRZEUGE

MOBILITATSZENTRALE

B ® © D |

ner, dem Verleih von E-Autos und Lastenradern, einer Werkstatt,

einer Paketannahme, einem Café, etc.

Umfassende Mobilitatsplanung

Die Gesellschafter wollen mit dieser in Deutschland neuen Form der
personlichen Mobilitatsberatung Dienstleistungen und aktuelle Nach-
fragetrends aus den Bereichen der Shared Economy und Digitali-
sierung mit einem 6kologischen und ékonomischen Nutzen fir die
Quartiersentwicklung verknuipfen. Die umfassende Mobilitatsplanung
beruht dabei auf drei Saulen:

1. Eine stadtebauliche Struktur mit einem ErschlieBungs- und We-
genetz, das die verschiedenen Mobilitatsangebote gleich behandelt.
Der offentliche Raum ist weitgehend barrierefreie gestaltet und sieht
im Kernbereich des Quartiers eine Verkehrsberuhigung vor.

2. Ein emissions- und barrierearmes, gut ausgebautes OPNV-An-
gebot.

3. Ergénzung des OPNV durch innovative, emissionsarme Mobili-
tatsangebote der Sharing-Okonomie (Leihfahrrad- und Leihauto-
system) und des autonomen Fahrens sowie durch attraktive
Mobilitédtsdienstleistungen, um einen niedrigschwelligen Einstieg in

eine multimodale Art der Fortbewegung zu ermdglichen. [ |

Stand Oktoper 2017
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Mietrecht: Die grofiten Stolpersteine im Gewerberaum-Mietvertrag

Die Gestaltung eines gewerblichen Mietvertrages birgt viele Fehler-
quellen und Risiken und ist erheblich komplexer als im Wohnraum-
mietrecht. Die typischen Fallstricke und Stolpersteine treten jedoch
immer wieder auf und sind bei entsprechender Sensibilisierung zu-
meist vermeidbar. Rechtsanwalt Dr. Andreas Grammling von der
Kanzlei GSK Stockmann stellt ,Die grofiten Stolpersteine im Gewer-
beraum-Mietvertrag® vor und gibt hilfreiche Praxistipps zur Umgehung

dieser Stolperseine.

Stolperstein Nr. 3: Steuerschédliche Betriebsvorrichtungen und
Sonderleistungen des Vermieters

Einkinfte von Kapitalgesellschaften und gewerblich gepragten Per-
sonengesellschaften unterliegen grundsatzlich der Gewerbesteuer.
Vermietungsgesellschaften kénnen jedoch mittels der sog. erweiter-
ten gewerbesteuerlichen Kiirzung (§ 9 Nr. 1 S. 2 GewStG) eine weit-
gehende Befreiung von ihrer Gewerbesteuerbelastung erreichen.
Einkinfte aus der Vermietung von eigenem Grundbesitz werden da-
nach nicht mit Gewerbesteuer belastet, vorausgesetzt die Gesell-
schaft fihrt daneben keine schadlichen Tatigkeiten — insbesondere
durch die Mitvermietung sog. Betriebsvorrichtungen oder die Erbrin-
gung wesentlicher Sonderleistungen — aus. Auf einen etwaigen dies-
bezlglichen Vorsatz kommt es dabei nicht an; auch eine evtl.
unerkannt gebliebene Betriebsvorrichtung flihrt zur Gewerbesteuer-
pflicht der Gesellschaft. Ggf. kann die gewerbliche Tatigkeit durch Mit-
vermietung von nur einer Betriebsvorrichtung zur Umqualifizierung
aller Vermietungseinkuinfte in gewerbliche Einkinfte, d.h. zu einer Ge-
werbesteuerpflicht der Einkinfte nicht nur aus diesem Mietvertrag,
sondern aller Ertrage der betroffenen Gesellschaft fiihren. Eine solche
Umaqualifizierung erfolgt ausnahmsweise nur dann nicht, wenn der

Anteil der gewerblichen EinkUnfte auferst gering ausfallt, wobei im

Vermeidungsstrategien aus der Praxis

1. Falls moglich, Vermeidung einer inlandischen Betriebsstatte.
2. Falls nicht mdglich, Vermeidung der schadlichen Leistungs-
erbringung durch den Vermieter:

» Spezielle, mieterspezifische Ausstattungen sollten méglichst
immer vom Mieter selbst angeschafft und eingebaut werden.
» Vom Vermieter eingebaute bzw. schon vor Vermietung vor-
handene, ,kritische“ Ausstattungen sollten an eine separate
Vermietungsgesellschaft ausgegliedert werden, die zwar ge-
werbesteuerpflichtig ist, aber nur geringe Einkiinfte erwirt-
schaftet; die Mieter schlieRen dann neben dem Hauptmiet-

Einzelnen allerdings umstritten ist, wann und unter welchen Voraus-
setzungen dies der Fall ist. Weitere Unsicherheiten birgt die oft
schwierige Abgrenzung, ob eine mitvermietete Betriebsvorrichtung
oder nur die (unschadliche) Vermietung eines Gebaudeteils vorliegt.
Die uniibersichtliche Rechtsprechung hilft hier nur wenig weiter.
Gemal § 68 Abs. 2 Nr. 2 BewG sind Betriebsvorrichtungen Maschi-
nen und sonstige Vorrichtungen aller Art, die zu einer Betriebsanlage
gehoren. Damit sind alle Vorrichtungen gemeint, mit denen ein Ge-
werbe unmittelbar betrieben wird. Entscheidend ist, ob die betreffende
Anlage nicht nur der Nutzung des Gebaudes, sondern dariber hinaus
auch dem den darin ausgetuibten Betrieb dient. Wann genau dies der
Fall ist, ist fir jeden Einzelfall gesondert zu beurteilen. So stellt etwa
eine gewodhnliche Klimaanlage in der Regel noch keine Betriebsvor-
richtung dar, eine Spezial-Klimaanlage in einer Chemiefabrik hingegen
schon. Weitere Beispiele flir Betriebsvorrichtungen sind Lastenauf-
zlige, Klhlsysteme fiir Serverraume, Einbaumdbel, Tresoranlagen
oder spezielle IT-Verkabelungen.

Ebenso kritisch sind ,wesentliche Sonderleistungen” des Vermieters
wie etwa ein Concierge-Service oder der Betrieb einer Kinderbetreu-
ung in einem Shopping-Center, die nicht zu den nach § 9 Nr. 1 S. 2
GewStG erlaubten Tatigkeiten zahlen, sodass die Vermietung auch
hierdurch insgesamt mit Gewerbesteuer belastet wird.

Doch auch wenn die erweiterte Gewerbesteuerkirzung im Detail
schwierig sein mag, bietet sie doch enormes Sparpotenzial fiir Ver-
mietungsgesellschaften. Wichtig ist, die Themen ,Betriebsvorrichtun-
gen*“und ,schadliche Sonderleistungen® bereits friihzeitig — moglichst
schon beim Erwerb oder der Bebauung — zu identifizieren. Die Be-
achtung der untenstehenden Vermeidungsstrategien lohnt sich und
wird in der Regel im Falle eines spateren Verkaufs vom Kaufer hono-

riert.

vertrag einen zusatzlichen Vertrag mit dieser ,Betriebsvorrich-
tungs-Gesellschaft* zur Uberlassung der betreffenden Aus-
stattung ab (alternativ: Besitz-Treuhandverein- barung
zwischen Vermieter und Betriebsvorrichtungs-Gesellschaft).

+ Alternativ: Ubertragung der ,kritischen* Ausstattungen auf
den Mieter. Wenn die Ubereignung sachenrechtlich nicht mdg-
lich ist, genligt fiir das Steuerrecht die bilanzwirksame Uber-

ggf. mithilfe von

tragung wirtschaftlichen Eigentums,
Treuhandvertragen.

Kontakt: Andreas.Grammling@gsk.de


https://www.gsk.de/
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Risiko-Rendite-Ranking 2017 fiir Baden-Wiirttemberg:

Mannheim und Heidelberg sind ,hidden champions”

Heidelberg weist - neben Ulm und Pforzheim- fir Investitionen in
wohnwirtschaftliche Bestandsliegenschaften aktuell die attrak-
tivsten Rahmenbedingungen in Baden-Wirttemberg auf. Mann-
heim, Pforzheim und Ulm sind bei Neubauimmobilien am
attraktivsten. In diesen Stadten kdnnen Renditen erzielt werden,
die deutlich Gber den Mindestrenditen liegen, die das jeweilige
Standortrisiko berticksichtigen. Das ist ein Ergebnis des aktuel-
len Risiko-Rendite-Ranking Baden-Wurttemberg 2017 der
Dr. Libke & Kelber GmbH, fiir das insgesamt 12 Stadte in Baden-
Wirttemberg untersucht wurden: Freiburg, Heidelberg, Heil-
bronn, Karlsruhe, Konstanz, Ludwigsburg, Mannheim, Pforzheim,
Reutlingen, Stuttgart, Tubingen und Ulm. Daflr sind Daten zur
Bevolkerungsentwicklung, soziobkonomischen Entwicklung, dem
Wohnungsmarkt, der aktuellen Miet- und Kaufpreise sowie der
Nachfrage nach Wohnraum mit einbezogen worden. Daraus ent-
wickelte der auf Immobilieninvestitionen spezialisierte Asset und
Transaction Manager Risikoscores. Aus der Summe des davon
abgeleiteten standortabhangigen Risikozuschlags mit dem risi-
kolosen Zinssatz sowie Kaufnebenkosten wurde eine empfoh-

lene Mindestrendite ermittelt.

,Ziel unserer jahrlich stattfindenden Untersuchung ist es, poten-
tiellen Investoren Orientierung fiir Kaufentscheidungen zu geben.
Die Mindestrendite mit eingepreistem Risiko ist hierfir ein wich-
tiges Kriterium. Nur wenn die Standortrendite mindestens ge-
nauso hoch wie die Mindestrendite ist, konnen Investoren davon
ausgehen, dass das jeweilige Standortrisiko adaquat eingepreist
ist, sagt Steffen Wurst, Head of Transaction Residential Stutt-

gart bei der Dr. Liibke & Kelber GmbH, zum aktuellen Ranking.

Hidden champions in Baden-Wiirttemberg
Fur die dem Risiko-Rendite-Ranking zugrunde gelegte Investiti-
onsanalyse wurde eine Eigenkapitalquote von 55 Prozentpunk-

ten bei einem auf zehn Jahre fixierten Zins von 1,2 Prozent-

punkten fir das Fremdkapital angenommen. Aus der Differenz
zwischen der Eigenkapitalrendite und der empfohlenen standor-
trisikobezogenen Mindestrendite ergibt sich die Rangfolge der at-
traktivsten Standorte fir Wohnimmobilieninvestments in Baden-
Wirttemberg. ,Je grofRer die Differenz, desto lukrativere Invest-
mentchancen bieten sich. Die Stadte, die in diesem Vergleich am
besten abschneiden und also die lukrativsten Opportunitaten dar-

stellen, sind unsere ,hidden champions®, erklart Wurst.

Unter Einsatz einer ausgewogenen und langfristig gesicherten
Finanzierung bieten Heidelberg bei Bestands- sowie Mannheim
bei Neubauimmobilien erzielbare Eigenkapitalrenditen, die deut-
lich Gber der von Dr. Lubke & Kelber empfohlenen Mindestrendite
liegen. ,In den guten Lagen trifft ein sehr knappes Angebot auf
eine besonders hohe Nachfrage, die Preise steigen und in der
Folge sinken die Renditen®, erldutert Wurst. ,Anders verhalt es
sich in den mittleren Lagen. Dort Iasst sich in allen untersuchten

Stadten mehr als die Mindestrendite erwirtschaften.”

Ginstiges Umfeld fiir Wohninvestments

,Die Preisentwicklung der letzten Jahre hat zu einem differen-
zierten Wohnungsmarkt gefiihrt. Aber die B-Stadte holen teil-
weise erheblich auf. Vor dem Hintergrund einer langfristig
gesicherten Zinsvereinbarung verbunden mit einer angemessen
hohen Tilgungsrate bieten alle von uns analysierten Stadte in
Baden-Wirttemberg in den mittleren Lagen attraktive Wohnin-
vestmentmdglichkeiten. In den guten Lagen sind nur teilweise Ei-
genkapitalrenditen moglich, die Uber die von uns empfohlene
Mindestrendite hinausgehen. Insbesondere die Stadte Stuttgart,
Tubingen und Konstanz fallen gegenuber den ,hidden champi-

ons' stark zuriick®, meint Wurst.
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Gesamt-Preissteigerung fir alle Gewerke bundesweit 6,8 Prozent:

Baupreise ziehen in Deutschland weiter an

Die Baupreise im Hochbau sind derzeit durchschnittlich
rund sieben Prozent hoher als viele Bauherren und Auftrag-
geber in ihren Budgets ansetzen. Vor allem Generalunter-
nehmer-Leistungen und insbesondere komplexere Gewerke
liegen im Durchschnitt sogar mehr als 10 Prozent iiber den
eingeplanten Kosten. Zudem gibt es vor allem bei Stahl- und
Metallbau, Dach- und Fassadenarbeiten sowie bei Glasfas-
saden sehr geringe Angebotsriickldufe, so dass auch hier in
Zukunft mit hohen Preissteigerungen zu rechnen ist. Insge-
samt haben sich die Preise bei allen Bau-Leistungsberei-

chen erhoht.

So lauten die zentralen Ergebnisse einer Umfrage von Drees &
Sommer zur Baupreisentwicklung, in dem mehr als 100 Hoch-
bau- und Engineering-Experten des international tatigen Bera-
tungs- und Projektmanagementunternehmens die derzeitige
Marktlage einschatzen. Von August bis September 2017 vergli-
chen die verantwortlichen Projektleiter die von den Bauherren
veranschlagten Budgets mit den tatsachlichen Auftragskosten
baukonstruktiver sowie gebaudetechnischer Leistungen. Das
hierfiir herangezogene Bauvolumen auf Grundlage der Verga-
ben der Jahre 2016/2017 lag Uber die verschiedenen Gewerke
fur 14 deutsche Bundeslander bei 9,8 Milliarden Euro. Das Er-
gebnis: Durchschnittlich betragt die Gesamt-Preissteigerung fir
alle Gewerke bundesweit 6,8 Prozent.

Fur die mehr als 40 wesentlichen Einzelgewerke des Hochbaus
sowie Komplettabwicklungen tiber Generalunternehmer-Leistun-
gen schatzten die Projektmanager zudem die Marktlage auf
Basis der Angebotsriicklaufe auf die Ausschreibungen der Jahre
2016/2017 ein. Das gibt Aufschluss Uber die kiinftig kritischen
Leistungsbereiche im Bausektor: Je weniger Angebote die Un-
ternehmen flr bestimmte Gewerke abgeben, desto wahrschein-

licher erhdhen sie hierflir auf absehbare Zeit ihre Preise.

Marktnahe und aktuelle Kennwerte
.Wie sich die Baupreise aktuell iiber alle Gewerke hinweg sowie

auch in den einzelnen Bundeslandern entwickeln, dafir liefert

uns die Umfrage sehr marktnahe und aktuelle Kennwerte. Das
ist fir eine kompetente Beratungsleistung sowie eine risikoarme,
kosten- und termingerechte Planung von Bauvorhaben uner-
lasslich®, erklart Mirco Beutelsbacher, Partner der Drees & Som-
mer SE, den Hintergrund des intern ermittelten Baupreis- und

Markt-Barometers.

Dem Drees & Sommer-Stimmungsbild zufolge missen Auftrag-
geber eines Bauvorhabens aktuell insbesondere bei Generalun-
ternehmer-Leistungen fir das Gesamtgebaude und fir die
Gebaudetechnik mit Preissteigerungen von durchschnittlich mehr
als zehn Prozent rechnen. Das gilt auch fir technische Bauleis-
tungen wie die Gebaudeautomation, liftungstechnische Anlagen
sowie Mess-, Steuerungs- und Regelungstechnik. In diesen Be-
reichen liegt der Ricklauf auf Angebotsabfragen bei unter 25 bis
30 Prozent. Das bedeutet: Aktuell geben jeweils zwischen einem
Drittel und einem Viertel der angefragten Firmen tUberhaupt noch
ein Angebot ab, so dass es hier zu keiner Entspannung der preis-

lichen Lage kommen wird.

Zu starkeren Engpassen und damit wahrscheinlicheren Preis-
steigerungen wird es laut der Ergebnisse unter anderem auch
bei Stahl- und Metallbau, Dach- und Fassadenarbeiten sowie bei
Glasfassaden kommen. Auch hier liegt den Befragten zufolge der

Angebotsricklauf auf Ausschreibungen haufig unter 25 Prozent.

Auf geniigend Vorlauf bis zum Baubeginn achten

LVor allem bei sehr kurzfristigen Auftragsvergaben mit wenig Vor-
lauf missen die Generalunternehmer das Risiko einkalkulieren,
geeignete Subunternehmer selbst nur zu enorm hohen Kosten
zu finden. Dieses Risiko spiegelt sich naturlich in den Preisen
wider®, erklart Mirco Beutelspacher. ,Aufgrund der insgesamt
Uberflllten Auftragsbilcher raten wir unseren Kunden, wenn es
moglich ist, auf gentigend Vorlauf bei den Vergaben und damit

den Baubeginn zu achten.”
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Mannheim: Die seit 2015 laufenden Bauarbeiten fir das
neue Wohnquartier "Am Rheinauer See” am Westufer des
gleichnamigen Gewéssers sind endgiiltig abgeschlossen. Uber
100 Familien haben hier inzwischen ein neues Zuhause gefun-
den. Punktlich zum Jahresbeginn hat der Projektentwickler Bo-
nava den letzten Teil des Projektes - einen gut 900 Quadratmeter
grolRen, 6ffentlichen Kinderspielplatz samt Grinanlagen - Gber-
geben. Das Quartier umfasst heute insgesamt 51 freistehende
Einfamilien-, Doppel- und Reihenhauser. Hinzu kommen zwei
weitere Mehrfamilienhduser mit 56 Eigentumswohnungen, von
denen noch drei verfugbar sind.

Interessenten fur die noch freien Vier- bzw. Flinfzimmerwohnun-
gen erhalten weitere Informationen unter der kostenfreien Tele-
fonnummer 0800 670 8080 oder online auf bonava.de/
am-rheinauer-see. Eine Musterwohnung im Haus ist jeden Frei-
tag (15-17 Uhr) und Sonntag (14-16 Uhr)

gedffnet.

Der
den grofiten Start-up-Wettbewerb der Im-

Miinchen: Startschuss flr

wollen, wir unterstiitzen Sie dabei mit
dem passenden Service. Weltweit.

mobilienbranche ist gefallen. Junge Tech-
nologie-Unternehmen kdénnen sich ab
sofort fur das Real Estate Startup-Event
auf Europas gréfter Immobilienmesse
bewerben. Das Real Estate Innovation
Forum auf der EXPO REAL 2018 ist ein Schaufenster flr Inno-
vationen in der Immobilienwirtschaft.

,Das Real Estate Innovation Forum im vergangenen Jahr war ein
Uberwaltigender Erfolg“, erlautert Klaus Dittrich, Vorsitzender der
Geschaftsfiihrung der Messe Miinchen. ,Der groe Zuspruch hat
uns darin bestatigt, dass wir auf dem richtigen Weg sind, die di-
gitale Transformation der Immobilienbranche mit voranzutreiben.
Darum wollen wir auch weiterhin immobilienwirtschaftlich wichti-
gen Start-ups eine Bilihne und umgekehrt den Immobilienunter-
nehmen die Mdglichkeit geben, sich Uber digitale Mdglichkeiten
und Entwicklungen zu informieren.*

Fur die EXPO REAL 2017 konnten sich 25 von insgesamt 700
Start-ups in einem international ausgeschriebenen Wettbewerb
fur die kostenfreie Teilnahme qualifizieren. In diesem Jahr strebt

das Real Estate Innovation Network nach deutlich hoheren Zie-

Egal, welche Ziele Sie erreichen

0621 — 490 775 80
info.mannheim@eu.jll.com

len: 75 Startups auf gut 750 Quadratmetern und mehr als 50

Speaker, die an drei Tagen die Entwicklungen und Potenziale der
Digitalisierung erlautern.

Start-ups kdnnen sich ab sofort fir die finf Themenbereich ent-
lang des Immobilienlebenszyklus ,Invest®, ,Market®, ,Plan &
Build“, ,Smart City & Work®, ,Manage & Operate*“ bewerben. Be-
werbungsschluss ist der 23. Marz 2018.

Heidelberg:
berger MTV Bauen und Wohnen GmbH & Co. KG: Jens-Uwe
Gotsch hat das Unternehmen nach einer hervorragenden Auf-

Wechsel in der Geschéftsfihrung der Heidel-

bauarbeit zum Jahresende 2017 verlassen. Er wird kunftig als
Geschaftsfuhrer des kommunalen Wohnungsbauunternehmens
der Stadt Konstanz tatig sein.

Zum 1. Januar 2018 hat Ronald Odehnal die Nachfolge von
Gotsch als Geschéaftsflhrer Gbernommen. Der 53jahrige Leiter
der Stabsstelle Projektentwicklung bei der stadtischen Gesell-
schaft fir Grund- und Hausbesitz mbH
Heidelberg (GGH) begleitet das Projekt
bereits seit Anfang an - die MTV Bauen
und Wohnen baut und saniert ca. 1.300
Wohneinheiten im Mark-Twain-Village,
einer ehemaligen Wohnsiedlung der
Odehnal

wird sich auch hierbei auf die Projektent-

amerikanischen Streitkrafte.

wicklung und —steuerung konzentrieren.
Als weiterer Geschaftsfuhrer zeichnet
weiterhin Stefan Kern, der Leiter der Immobilienabteilung der
Heidelberger Volksbank verantwortlich. Kerns Verantwortungs-
bereich bei der MTV umfasst unter anderem den Vertrieb und die
Offentlichkeitsarbeit.

Die MTV-Geschéftsfiihrer Stefan Kern (links)
und Ronald Odehnal


https://gewerbeimmobilien.jll.de/broker/konstantinos-krikelis/
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Heidelberg: Der neue Gutachterausschuss Heidelberg
hat seine Tatigkeit fur die nachsten vier Jahre aufgenommen, die
20 Mitglieder wurden zu ihrem gesetzlichen Auftrag verpflichtet.
Dazu gehort zum einen die regelmafige Ermittlung und Festle-
gung der Bodenrichtwerte in Heidelberg. Sie geben Auskunft
Uber die Entwicklung der Grundstlickspreise in den einzelnen
Heidelberger Stadtteilen.

Mit dem Grundstlicksmarktbericht liefert der Ausschuss Infor-
mationen flir Kaufer und Verkaufer von Immobilien. Der Bericht
basiert zu einem groRen Anteil auf den Auswertungen der Kauf-
preissammlung, die aus der anonymisierten und wertermitt-
lungsorientierten Erfassung aller Grundsticksverkaufe in
Heidelberg besteht. Zudem erstellt der Gutachterausschuss nach
Auftrag zur Wertermittlung von Immobilien Verkehrswertgutach-
ten von Gebauden und Flachen.

Mit diesem Aufgabenspektrum tragt das Gremium zur Markt-
transparenz auf dem Heidelberger Immobilienmarkt bei. Der Gut-
achterausschuss ist ein selbststiandiges und unabhéangiges
Gremium, das durch gesetzlichen Auftrag nach dem Baugesetz-
buch (BauGB) bei den Gemeinden zu bilden ist. Die Mitglieder
des Ausschusses wurden vom Gemeinderat fur die Dauer von
vier Jahren bestellt. Vorsitzender ist Vincent Rexroth.
Mannheim: Gazeley, ein flihrender globaler Entwickler
und Investor von Logistikimmobilien und Distributionsparks, hat
die Bauarbeiten fir ein 12.200 Quadratmeter grof3es Distributi-
onszentrum beendet. Dieses wurde flr eines der weltweit grof3-
ten E-Commerce-Unternehmen entwickelt. Der Kunde wird die
Flache als Last Mile-Verteilzentrum nutzen, um den wachsenden
E-Commerce-Anforderungen der Verbraucher gerecht zu wer-
den. Die im Dezember fertiggestellte Build-to-Suite-Logistikan-
lage liegt in Friedrichsfeld, strategisch guinstig nur zehn Kilometer
vom Mannheimer Stadtzentrum entfernt. Durch die Distanz von
nur vier Kilometern zum Autobahnkreuz Mannheim (A656/A6)
und sieben Kilometern zum Autobahnkreuz Heidelberg (A656/
A5) bietet die Logistikimmobilie eine perfekte Anbindung zu in-
ternationalen Strecken. Das Gebiet ist ein wichtiger Knotenpunkt
europaischer Verkehrswege und einer der begehrtesten Stand-
orte furr Logistik und Distribution.

Gazeley errichtete den Logistikpark nach den Richtlinien der

Deutschen Gesellschaft fir Nachhaltiges Bauen (DGNB). Zurzeit
wird das Objekt nach dem DGNB Gold-Standard zertifiziert. Es
entspricht damit den neuesten Standards fur technische und

funktionale Qualitat und zeichnet sich durch wesentliche stadte-
bauliche, 6kologische und soziale Leistungsmerkmale aus.

Mannheim: Seine wirzigen Honigkuchen werden immer
beliebter, und das nicht nur in der MetropolRegion Rhein-Neckar.
.Lebkuchen sind kein Saisonprodukt mehr, die schmecken das
ganze Jahr tber”, so der Geschéftsfuhrer der Friedmann GmbH
& Co. KG, Konrad Friedmann. Und daher sucht er neue, groRere
Produktionsrdume fiir seine Lebkuchenmanufaktur. Einschlief3-
lich Lager und Versand sollten es mindestens 150 Quadratmeter
sein; die Vorstellungen Friedmanns umfassen ein Hinterhofge-
baude, ein altes Haus im Gewerbe-Wohngebiet oder eine ehe-

malige Gaststatte, Backerei, Metzgerei...

Das Objekt sollte von Neckarau gut erreichbar sein, also in Mann-
heim-Mitte oder den sidostlichen Stadtteilen liegen. Kontakt
0621-8283317 oder

http://www.dielebkuchenbaecker.de/

uber: konrad.friedmann@t-online.de.

Bensheim: Dentsply Sirona wird die Produktion zahn-
arztlicher Handstlicke und Instrumente der Marke Midwest sowie
Réntgenzubehdr von Des Plaines (Chicago) in andere Produkti-
onsstatten verlagern. In diesem Zusammenhang wird die ver-
fugbare Fertigungskapazitat an verschiedenen bestehenden
Standorten erhoht.

Die Produktion von Turbinen findet kiinftig in der Instrumenten-
fertigung in Bensheim statt. ,Mit diesem Schritt nutzen wir Sy-
nergien optimal fir eine noch effizientere Arbeit”, erklart Jan
Siefert, Group Vice President Instruments. ,Ziel ist es, die inner-
betriebliche Zusammenarbeit weiter zu optimieren. So férdern wir
die Entwicklung besserer, sicherer und schnellerer Losungen, die
einen Mehrwert fir unsere Kunden und letztendlich den Patien-

ten schaffen.”


https://shop.lebkuchenbaecker.de/
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Mannheim: Bilfinger hat in der
Wachstumsregion Naher Osten den Zu-
schlag fir bedeutende Auftrége im Bereich
Kraftwerk und Meerwasserentsalzung er-
halten. Das Volumen der Rahmenvertrage
betragt rund 35 Millionen Euro, es umfasst
die jahrlichen Wartungs- und Reparaturar-
beiten der Sabiya Power & Water Distillation
Station in Kuwait.

Die Arbeiten im Geschéftsfeld Maintenance,
Modifications & Operations beginnen 2018
und haben eine Laufzeit von funf Jahren.
Betreiber der Anlagen ist das kuwaitische
Ministerium fur Elektrizitat und Wasser

(MEW).

Der HANS IM GLUCK

Burgergrill wird seine Gaste klnftig auch in

Mannheim:

der Quadratestadt mit Burgern und Cocktails
beglicken. Im Glickstein-Quartier 6ffnet
HANS IM GLUCK Ende 2018 in den Rdum-
lichkeiten des ehemaligen Werkstattgebau-
des seine Pforten.
Karlsruhe: Euromaster erweitert
seine Prasenz in Deutschland: Auf Vermitt-
lung von Realogis hat Euromaster einen
mittelfristigen Mietvertrag Giber rund 1.000
Quadratmeter Hallenflache im Gewerbege-
biet Griinwinkel abgeschlossen. Euromaster
nutzt die Immobilieneinheit fir den Lkw-Rei-
fenservice. In Deutschland managt das hun-
dertprozentige Unternehmen des Michelin
Konzerns 260 eigene Servicecenter und
Uber 80 Franchisebetriebe.

Karlsruhe: Apleona HSG Facility
Management Gbernimmt fiir die kommen-
den drei Jahre das Facility Management an
Uber 100 Standorten des Energiekonzerns
EnBW in Baden-Wirttemberg. Darunter
sind unter anderem die Konzernzentrale in

Karlsruhe sowie der Multifunktionsstandort

EnBW City in Stuttgart. Beide Unternehmen
schlossen daruber jetzt eine entsprechende
Vereinbarung.
Mannheim: Apleona Gbernimmt auch
ab sofort fiir zwei Jahre das technische Fa-
cility-Management in zunachst 21 Fachcen-
tern von Bauhaus in Deutschland. Im Laufe
dieses Jahres soll der Auftrag auf weitere
Standorte ausgeweitet werden, letztlich soll
Apelona alle Bauhaus-Markte in Deutsch-
land betreuen. Apleona verantwortet die In-
standhaltung der technischen und sanitaren
Anlagen, Beleuchtungs- und Sprinkleranla-
gen, Starkstrom- und Niederspannungsan-
lagen sowie automatische Turen und Tore.
Geplant ist auch, die Zusammenarbeit im
Energie- und Umweltmanagement zu inten-
sivieren.
Buchen: Noch im alten Jahr (2017)
hat die DREGER Immobiliengruppe aus
Aschaffenburg eine Wohnanlage mit 48
Wohneinheiten in zentraler Lage von Bu-
chen erworben. Das Mittelzentrum der Me-
tropolregion Rhein-Neckar prasentiert sich
als innovativer und zukunftsorientierter Wirt-
schaftsstandort mit ausgezeichneter Infra-
struktur.

Das Anlageportfolioder DREGER-Gruppe wird
durch den Erwerb der langfristig vermieteten
Wohneinheiten erganzt. Verkaufer und Kaufer
vereinbarten Stillschweigen Uber die ndheren
Konditionen.
Mannheim: Der Deutsche Anlage-Im-
mobilien Verbund (DAVE) expandiert weiter
und hat seit dem 1. Januar auch einen Stand-
ort in Mannheim: Schrrer & Fleischer Immo-
bilien. DAVE ist ein Zusammenschluss von elf
Immobilienberatungsunternehmen,  davon
zehn Inhaber gefiihrten, mit Gber 560 Mitar-

beitern an 29 Standorten in Deutschland.
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